SMART ENTSCHEIDEN, SISSaNTZ
BESSER PLANEN

Mit Bissantz auf Erfolgskurs

Jan 2024 zum Vorjahr

16,7 Mio. +13,8%

Monat

zum Vorjahr
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+26,2 %

25 Jahre actinium
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BISSANTZ

»Controlling ist die Wissenschaft des Unterschieds —

Unterschiede schnell und zuverldssig zu erkennen,
ist Grundlage erfolgreicher Unternehmensfiihrung.”

Dr. Nicolas Bissantz, Griinder Bissantz & Company GmbH



BISSANTZ & COMPANY BISSaNTZ

Sehen, verstehen, handeln!
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Gegriindet 1996 in Nirnberg, Software-Entwicklung, Schwerpunkt DACH-Raum, Reporting, Planung und
inhabergefiihrt Consulting, Betrieb, Support Anwendung weltweit, Partner-Netzwerk Analyse



TRANSFORMATION

Vom Excel-Diagramm zum robusten Berichtsstandard
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TRANSFORMATION

Vom Excel-Diagramm zum robusten Berichtsstandard
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VISUALISIERUNG

Sofort erkennen, was wirklich wichtig ist.
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.Prinzipien, die das Denken lenken.”
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UX DESIGN AWARD 2023 BISSaNTZ

fur herausragende User Experience

N/
7\

DESIGN
AWARDS simplicity of its design patterns and

"DeltaApp stands out in the

Pt motion design with finesse. Taking
on the not so easy mission of
making data understandable, the
app has focused on user needs and
goals, empowering its users to
make better decisions. The
integration of a chat interface on
large, complex data means both
improved usability and saving

time.”

Jurybegriindung




PLANUNG MIT DELTAMASTER.

Wann nimmt man was?

DeltaMaster /6, DeltaMaster /6,
OLAP
RDB RDB
Relational OLAP

» Stammdatenpflege Kleine Systeme

= Dynamische Hierarchien Einfache Systeme

= Wenig Daten (Sehr) wenig Anwender

= Wenig Anforderungen
an die Oberflache

Einfache Planungslogik

» Cloud-Fahigkeit

BISSANTZ

DeltaMaster /6.

OLAP
s
RDB

Hybrid

Beliebige SystemgroBe
Beliebige Anwenderanzahl
Beliebige Planungslogiken

Beliebige Komplexitat



INHALTLICHER AUFBAU

Teilplane im Uberblick

VERTRIEBSPLANUNG

Mengenbasierter Umsatz  ~—7

Kundenkonditionen --—> Deckungsbeitrag

| R

Produktkalkulation --

KOSTENPLANUNG

Kostenstellen - 3

~— Primarkosten

Mengenbasierte Kosten ---

GUV-PLANUNG

Gesamtkostenverfahren

Umsatzkostenverfahren

STATISTIK-PLANUNG

Informatorisch

Kalkulationsparameter

BISSANTZ

BILANZ-PLANUNG

Anfangsbilanz

Bewegungsbilanz

CASHFLOW-PLANUNG

Indirekter Cashflow



BISSANTZ

FUNKTIONSUMFANG

Ubersicht Gber die Integrierte Unternehmensplanung

Vertriebsplanung

Deckungsbeitrag, Umsatz mengen- oder wertbasiert

Primarkostenplanung

Kostenstellen, Mengenbasierte Kostenarten

G&V-Planung

Gesamtkostenverfahren und/oder Umsatzkostenverfahren

Bilanz-Planung

Automatische Uberleitung, Anfangs- und Bewegungsbilanz

Cashflow-Planung

Indirekter Cashflow, Standardstruktur im Lieferumfang

Statistik-Planung

Erfassung von statistischen GréBen

Mehrstufiger Workflow

Bottom-Up-Planung, Nachverfolgbarkeit von Anderungen

Freigabesteuerung

Aktivierung Planungsrunde und -objekt, Wartungsmodus

Zeilenbasierte Rechte

Rechtesteuerung bis zum Einzelelement auf Tabellenbasis

Import-Schnittstellen
Import von CSV-Dateien fur Fakten, Strukturen & Rechte

Flexible Hierarchien

Parent-Child-Ansatz ermdglicht individuelle Strukturen

Flexible Planungsverfahren

Module flexibel aktivierbar, Direkteingabe oder Teilplan

Dynamische Prozesse

No-Code-Definition von Planungsprozessen

Zweisprachig

Englisch und Deutsch im Lieferumfang, beliebig anderbar

Integrierter Demo-Modus

Jede Neuerung sofort demonstrierbar

Archivierung

Alte Planungsrunden archivieren, Datenmenge reduzieren

Cloud-Ready

Non-OLAP-Architektur

Customizing (optional)

Losung erweiterbar um individuelle Inhalte



ERFOLGREICH PLANEN

Weltweit im Einsatz

SONAX'

Finanzplanung,
Vertriebsplanung

T

Vertriebsplanung

Produktionsplanung

)Z( Pralkklivilkwmm

Jahresabschluss,
Kostenstellenplanung,
Prognose

o GrantThornton

Umsatzplanung,
Personalplanung

@

Projektkostenplanung

& BOSCH

Integrierte Absatz-, Lager- und

Produktionsplanung

PARADOR

Vertriebsplanung

(2)

Vertriebsplanung,
Deckungsbeitragsplanung

PORSCHE

Vertriebsplanung
fir 100+ Markte

Jeica

Budget/Forecast weltweit,
Personalplanung

frischti

Vertriebsplanung

W, .
A die malerkasse

Planung von Personal- und
Betriebskosten,
Investitionsplanung

Vertriebsplanung

B ™
A
BAYER
E
R

Local Sales and Demand
Planning in 50 Landern

v aebi schmidt

Produktionsplanung,

Projektplanung, Budgetierung

BISSANTZ

Unternehmensplanung

MEDIA GROUP

Marketingplanung

S
SCHULZ

arben- und Lackfasrie

Vertriebs- und
Produktionsplanung

"

PROTINA

PHARMA:-ERNAHRUNG

Vertriebs- und Kostenplanung



IHRE VORTEILE

auf einen Blick

cL

Eine Software
fiir alle Aufgaben.

Wir kdnnen nicht alles, aber alles,
worauf es ankommt: Ob im
Finanzreporting, der
Vertriebssteuerung oder dem
Personalcontrolling — wir machen
Business Intelligence so einfach,

wie es sein sollte.

3E

Alle Datenquellen,
wenig Aufwand.

Maximale Vielfalt, minimaler Aufwand:

Ob SAP, Oracle, Microsoft oder
Salesforce — Bissantz ist kompatibel
mit allen géngigen Datenquellen.
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Innovations-
Garantie.

Grafische Tabellen, semantischer
Zoom, typografisch skalierte
Zahlen, Haptic Reasoning: Unsere
Forschung bildet das Fundament,
auf dem wir aufbauen, um unsere
Produkte jeden Tag fur unsere
Kunden zu verbessern.

BISSANTZ

Klare Prinzipien,
klarer Erfolg.

Darauf sind wir stolz: Uber 500
Kunden weltweit, seit mehr als 25
Jahren am Markt, verwurzelt in der
Forschung — und Innovationsfihrer
mit mehr als zwei Dutzend Patenten.

Unsere Software tUberzeugt Marktfiihrer, Hidden Champions und Branchen-Experten.

Gerne unterstitzen wir auch Sie bei Ihrer Projektplanung, Konzeption und Umsetzung in lhrem Unternehmen.



PROJECT SUCCESS

Ergebnisse des BARC Bl & Analytics Survey 25

,Uberaus professionell, wird auch
nach ERP-Systemwechsel

weiterverwendet, weil so universell”

92%
implementation

of the business aspects
good

Project Success

Bissantz

IBM Planning Analytics
Qlik Sense

SAP Analytics Cloud
Microsoft Power Bl
Tableau

Microsoft Excel

BISSANTZ

ATIyA

I 29

8.5
50
4.2
2.8
2.1
2.0



NACHSTE SCHRITTE BISSaNTZ

Wir mit Ihnen, Sie mit uns

PROBIEREN SIE ES AUS!

Mit eigenen Daten testen

Gemeinsam mit Ihnen verwandeln wir Ihre Daten in

VJ Abw. %
+13,8% |8
eine prototypische Anwendung, die Sie umgehend

nutzen kénnen — schnell und unkompliziert.

Ich freue mich auf lhren Kontakt.

Michael Nordhausen 1 michael.nordhausen@bissantz.de
Leiter Vertrieb

\ Bissantz & Company GmbH e +49911935536-0




AUS DER FORSCHUNG BISSaNTZ

Buchvero6ffentlichung von Dr. Nicolas Bissantz

Diagramme im Management

Besser entscheiden mit der richtigen Visualisierung von Daten

Inhalte:

DIAGRAMME
IM MANAGEMENT

=  Wahrheit kommt nicht von Wahrnehmung

= Diagramme im Stillstand oder in der Sackgasse?

» Die sieben Mythen der Veranschaulichung von Zahlen
» Die Ratsel des Sehens

= Besseres Reporting

= Bessere Styleguides

= Bessere Wirtschaftsnachrichten

= Bessere Finanzkommunikation

Zuruck zur Zahl



VIELEN DANK

fur Ihr Interesse.

Bissantz & Company GmbH
Nordring 98
90409 Nurnberg

+49 911 935536-0
service@bissantz.de

Bissantz AG
Industriestrasse 171
CH-8957 Spreitenbach

+41 56 561 66 00
service@bissantz.ch

BISSANTZ

Business Intelligence ohne Kompromisse.

www.bissantz.de

inlXJGH f]

Wir freuen uns auf lhren Kontakt.


https://de.linkedin.com/company/bissantz-and-company-gmbh
https://www.instagram.com/bissantzcompany/
https://www.facebook.com/BissantzCompanyGmbh
https://www.xing.com/pages/bissantz-companygmbh
https://www.bissantz.de/
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